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Agenda  

Mittwoch, 14. Januar 2025, 10:00 - 15:00 Uhr 

Beginn 10:00 Game On: Das Vertriebsjahr 2026 lädt zum Erfolg ein 
  Christian Pape, Vorstand Vertrieb und Marketing ALH Gruppe 

 

Echter Boost mit ALfonds: Wie Performance entsteht 

Heiko Storjohann, Referent Fondsrenten 

Hildegard Upgang, Referentin Fondsrenten 

 

Gamechanger für mehr Transparenz: Die Kostenkampagne 2026 

Joachim Kaeß, Fachreferent mathematische Finanzmodelle, Morgen & Morgen 

Sigurd Löwe, Bereichsleiter Vertrieb Produkte & Projekte 

 

Special: „Sales in Motion“, das sportliche Erfolgs-Update 

mit Sportwissenschaftler Dr. Daniel Gärtner 
 

Level Up mit Vertrauen & Qualität: BU-Kompetenz, die begeistert! 
Lars Heermann, Bereichsleiter Analyse und Bewertung, Assekurata 

Fabienne Dreyer, Referentin Biometrie 

 

Das bAV-Universum: Die neue Spielwelt 

Dr. Torsten Fischer, Zentralbereichsleiter bAV 

Katharina Puchowski, Bereichsleiterin Vertrieb bAV 

 

Mittagspause mit Soundtrack: „Klangversprechen“ 
 

 Spielstatistik: Trends, Themen, Chancen  

Dr. Jürgen Bierbaum, Vorstand Leben ALH Gruppe 

Alexander Mayer, Vorstand Kapitalanlage ALH Gruppe 

Christian Häsch, Zentralbereichsleiter Vertrieb Leben 

  

  Cheatcode aktiviert: Schneller beraten mit digitalen Services 

  Fabian Michel, Gruppenleiter Digitale Services 

Ende 15:00  

 

AUFTAKT 2026 
 

Spielend leicht  
aufs nächste  
Vertriebs-Level! 
 

 

 

 

 

Mit Qualität und Top-Prozessen 
zum neuen Highscore 
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